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一、NIVICO尼维珂 简介



公司大事记

2021-04-26

央视匠心栏目组入场取景

在挑战与机遇并存的时代，提

升中国品牌的产品质量和品牌

形象，已成为越来越多的公司

的发展重点。尼维珂（柯）匠

心质造，凭借品质口碑、品牌

影响力，收到广大消费者的认

可。

2016-02-10

工厂扩厂

搬迁进入占地65亩

；5万平方的新工厂

2015-08-19

进入埃及市场

进军埃及市场，和埃

及主流家电品牌达成

战略合作。

2014-08-13

北美进驻

进军美国市场，产

品进入北美最大超

市COSTCO..

2013-06-24

欧洲和中东进驻

进军沙特市场，法国市

场，香港市场，和香港

最大的零售品牌屈臣氏

达成战略合作……

2011-04-02

欧洲进驻

进军西班牙市场

2011-09-20

工厂扩厂

搬迁进入占地20亩地，2万

平方的新工厂……

2010-07-10

CE认证

产品获得欧洲CE认证

2009-06-30

东南亚进驻

首次参加广交会，全面开拓外

贸市场，同年大举进军泰国，

缅甸，印尼，越南等东南亚国

家……

2007-08-15

进驻南美市场

阿联酋，菲律宾，南美市

场……

2006-07-01

进驻俄罗斯市场

进军俄罗斯市场，大客户

HOTFROST

2012-04-28

ISO9000

企业首次通过ISO-

9000体系认证……

2022-01-08

上海营销总部成立

尼维珂品牌元年

上海尼维珂净水科技有限公司

成立，致力创建中国商用净水

智能骨干网；致力打造净水行

业IOT物联生态圈。



公司简介

上海尼维珂净水科技有限公司成立于2021年，由国内专业净水运营

团队和国内知名净水产品OEM厂商联合组建。

经过两年左右时间的行业沉淀和市场验证，尼维珂已经发展和积累了

300 多位经销商，尼维珂产品及品牌已经脱颖而出。

公司坚持品牌化、智能化、平台化 发展战略方向，提升战

略布局及运营服务能力，与行业经销商、品牌商共同搭建商用净

水行业智能骨干网 及净水行业IOT物联生态圈。



二、NIVICO尼维珂 优势



工厂规模

占地65亩，标准化生产车间50000平方米



生产成本优势

成品
上市

组装
检测

生产
加工

开模
注塑

原材料
加工

零部件到成品一体化生产



科技优势

专业的科技智能机器人设备，让零部件生产和数据参数更加精准。



生产线规模

3400平方米 国内数一数二的生产规模
完备的标准化闭环流水线



每日产能
2000+台/日



产品性能检测线 3条



同型号机型产品
1000台以上可个性化定制



智能化
产品自动化打包系统



三、NIVICO尼维珂 产品



产品展厅



产品系列



热销产品—SCRO-D35





热销产品—SCRO-D50





SCRO-D50pro



一、滤芯改进

一级 PP 棉滤芯采用大滤筒装置

滤筒内使用 10 寸定制高效 PP 棉，大大提高过水量



一、滤芯改进

二级前置颗粒碳滤芯

三级压缩碳棒滤芯

四级反渗透RO 膜滤芯

五级后置颗粒碳滤芯

卡接式滤芯，方便更换



二、显示面板显示内容改进

2.1 TDS 值显示方式：数值或者优良，实现软件端自由切换。

2.2 通过销售端软件下发售后服务电话，显示屏上显示服务电话和机
器码，30 秒交替显示。

2.3 水机工作状态显示屏上新增：制水、水满、缺水三类工作状态。

2.4 原有五档加热温度设定外，新增无极温度设定功能，从 30°C-
100°C可以自由设定，且显示屏上热水最高温度能显示到 100°C。

2.5 “NIVICO 尼维珂”logo 灯可通过软件端远程操控开和关，满

足不同场景和用户需求。



三、产品功能革新

3.1 “鲜活水”技术。解决了传统净水机长时间使用纯水箱、压力罐、净水机内部
管路水质不新鲜的困扰。

3.2纯水泡膜功能。在夜间 12 点会自动执行一次纯水泡膜程序，有效延长
RO 膜寿命。

3.3“一键排空”。在软件端点击，启动排水功能，将水箱和压力罐内的残留水
通过废水管彻底排除，同时清洁、净化机器内部水路管路及机器废水管，确保废水管
不会产生污堵情况。

3.4紫外功能。浸入式紫外增强至 21 毫瓦，紫外抑菌照射方式：普通模式、增
强模式，自动切换模式。

3.5缺水警报功能优化。
外部自来水连续 1 小时水压偏低或者缺水，机器低压开关持续检测到低压信号才会判
断为缺水，机器停止制水，间隔 10S 上报云端一次，累计上报两次。



尼维珂 D50 Pro max 版机器

净水机实现刷卡、碰杯饮水功能



热销产品—SCRO-B40





热销产品—SCRO-C680



企业实力与部分资质



尼维珂合作品牌



四、净水行业分析与机遇点



盈利点

商务净水行业的利益切入点：
1. 直饮水VS桶装水的优势：

比较内容 尼维珂 直饮净水器 桶装水+饮水机

水费支出 机器买断，产权属于经销商，不担心丢失高赔偿的问题 储存、运输、人工费用摊在水费中

水质安全与卫生

即喝即造，RO膜过滤，无假水、黑心桶担忧 遇到黑心商家，水源无保障；水桶材质掺假等

定时紫外线杀菌，增加水的安全性 储存运输饮用中的二次污染导致细菌超标已成技术壁垒

水机清洗 设有自动反冲洗功能 需要定期人工清洗，保养经常不到位

反复加热 2小时不取热水，加热功能自动关闭，节能环保防干烧 放一杯就开始加热，形成“千滚水”

占用空间 仅为 0. 1平米左右 除了饮水机还要至少放2桶水，以便及时更换

订水送水 无须订水送水，无须与人管理，智能化运行 需要专人管理水票、水桶，订水，夏天集中订水经常不能及
时到位

售后服务 SAAS智能物联，售后定期上门检测维护保养更换滤芯 水站多为私人小老板，服务意识差，经常服务不到位



盈利点

商务净水行业的利益切入点：
2. 直饮水VS开水机的优势：

比较内容 尼维珂 饮净水器 开水机

使用成本 1200W-3600W，每台机器收取固定的服务租金 一般6千瓦/台，耗电量比较大，费用较高

水质安全与卫生

即喝即造，RO膜过滤，无假水、黑心桶担忧 无过滤，无法过滤重金属等有害物质，口感差

定时紫外线杀菌，增加水的安全性 烧开水，水垢严重

水机清洗 设有自动反冲洗功能 水垢很难清洗，基本不清洗

反复加热 2小时不取热水，加热功能自动关闭，节能环保防干烧 放一杯就开始加热，形成“千滚水”

饮水便捷 有冰凉水、常温水、热水可供选择 单一热水，一般都需大杯接水放凉后饮用

安全性 童锁保护功能 容易烫伤

售后服务 SAAS智能物联，售后定期上门检测维护保养更换滤芯 无



盈利点

商务净水行业的利益切入点：
3.运营商可得利益表：

模式 第1年
装机量 收入 二次水费 合计

租赁（*泽） 500台 260000 0 260000
买断（尼维珂） 500台 420000 0 420000

第2年
装机量 收入 二次水费 合计

租赁（*泽） 1000台 520000 810000 1330000
买断（尼维珂） 1000台 840000 950000 1790000

第3年
装机量 收入 二次水费 合计

租赁（*泽） 1000台 520000 2430000 2950000
买断（尼维珂） 1000台 840000 2850000 3690000

3年总计收入
租赁（*泽） 4540000

买断（尼维珂） 5900000
假设每台直饮机的租赁费用为2500元/年；直饮机采购价（尼维珂D50A）为1260元，第一年装机费用为400元，第二年开
始售后维护费用为600元/年；*泽第一年装机费用为1980元，第二年开始售后维护费用为880元/年；



盈利点

商务净水行业的利益切入点：

4.用户可得利益表：

节省项目 桶装水 饮水量 尼维珂机型 装机数 节约量

单桶水价 10 元/桶 1桶/天 D50-B 1

年饮水量 ---------- 5000桶/年

年饮水费用 ---------- 5000元/年 3000元/年 2000元/年

管理开支 500元/年 0 500元/年

场地占用 3 平方/年
450元/年

0 450元/年

场地租金 1.5 元/年 0

一年251工作日/365天，假设1个公司30人，1天两桶水的饮水量；

假设1桶水10元，1天2桶水，桶装水每天饮水费用20元；直饮机1年3000元，251个工作日，平均每天12元；



行业现状

中国商务净水行业分析及解决方案：
1. 行业现状

行业巨头 陨落

自营售后服务体系崩塌！

用户连续用水保障信心不足！

装机疑虑加重！

新模式、新产品、新品牌

在哪里？？？



行业现状

中国商务净水行业分析及解决方案：

2. 尼维珂（柯）解决方案

280个城市运营中心

属地化售后服务托底

相当于280个阿米巴团队

SAAS 2.0系统

智能化快速完成订单、任务安排

相当于智慧大脑

中国商用净水智能骨干网

净水IOT物联网生态圈

做净水行业生态圈的小米

整合的力量

合理分配利益

合理设计机制



五、NIVICO尼维珂 运营模式



（一）目前直饮水行业运营模式
a. L2B 模式（租赁）：加盟运营+招商 —— 自建售后模式

优势：服务标准化、效率高

劣势：运营成本高
品牌

售后

+

运营商 用户
招商 开发

服务



b. M2B 模式（品牌市场）：加盟运营+招商—第三方售后外包模式（产权买断）

优势：简单，无运营

劣势：服务无标准

效率低下

用户体验差

品牌

第三方售后

运营商 用户
招商 开发

服务



c. F2B 模式（工厂）：区域运营制—运营商解决本地售后（产权买断）

优势：简单，无运营

劣势：无售后服务

靠运营商服务本地

无法开发服务异地客户

品牌 运营商 用户
招商 开发

服务



（二）尼维珂运营模式
a. 城市运营中心

全国布局280+城市运营中心

以“阿米巴+零库存”的模式

以小团队的力量汇聚为大品牌的高质量服务体系



城市运营中心=阿米巴+零库存



b. SAAS云平台

—生产入库

—物流跟踪

—城市运营仓

—终端安装

—售后维保的全流程智能流转



c. 属地化售后服务

—终端上传

—SAAS云分析

—预处理判断

—指令下发

—售后人员上门维护



城市运营中心+总部管理（SAAS云系统）——城市运营中心解决属地售后

有效 解决了自营售后成本高的劣势，为城市运营中心带来了利润增长点。

SAAS系统互联各个运营中心，高效 解决属地直饮机安装和售后服务。

智能研判故障，推送售后服务指令，实效 完成工作任务。

我们的运营优势



尼维珂自创立始着手布局行业智能骨干网，在全国建立280个地级市运营中心。

合理规划当地渠道资源，保障当地运营中心和运营商利益。

建立并管理本地化服务体系，进而实现服务的低成本高效交付。

打造地级市体验赋能中心，为净水运营商及行业服务商提供售后服务。



中国商业净水智能

骨干网

愿景



关注尼维珂

获取更多资讯

联系我们

上海尼维珂净水科技有限公司

地址：上海市闵行区莲花南路1500弄5号楼2F

全国服务热线：400-021-7776

邮编：201108



共创一个生态

共享一个平台

共赢一个产业

谢 谢 大 家


